
Brugsforeningernes Låne- og Garantifond (BLG) 
-Tilbyder nu små udviklingslån til at fremme lokal vækst! 

BLG har besluttet at afsætte en lånepulje på 1 mio. kr. til udviklingslån, som er en ny type 
fordelagtige lån, som skal være med til at fremme den lokale vækst og udvikling i en økonomisk 
trængt Brugsforening.   

Formålet med projektet er at skabe nye muligheder for vækst i de Brugsforeninger, som ikke har 
likviditet til selv at skabe den nødvendige udvikling. Projekterne der kan lånes til, skal tage 
udgangspunkt i den enkelte forenings behov og muligheder.

Udviklingslånene kan søges af Brugsforeninger, der i en længere periode, har været økonomisk 
trængt. 

Udviklingslånet kan søges til konkrete projekter, som sætter fokus på bl.a. øget: 
• Kundestrøm
• Kurvstørrelse
• Omsætning 
• Indtjening 



Skab lokal udvikling og vækst med BLGs nye 
udviklingslån! 

Tag et udviklingslån til fx inventar eller produktionsmateriel til udvikling af

• “Byens bager”

• “Byens slagter”

• “Byens grønthandler”

• “Byens “pizzeria”

eller

• Kundemødet

• Synlighed lokalt



Eksempel:

Lån til en
MerryChef – en del af Dagli'Brugsens strategi

Prisoverslag

• Ca. 45.000 kr. for ovnen.

• Ca. 55. 000 kr. til øvrige omkostninger.

(Kan variere, men blandt andet skal der økonomi 

til køleskab, emballage, indretning og strøm). 

Business case

• Gennemsnitsudsalgspris på varerne er ca. 20 kr.

• Avancen ligger i gennemsnit på 47%.

Tilbagebetalingstid:

• 20 stk. pr dag = ca. 2 år

• 35 stk. pr dag = ca. 1 år

• 55 stk. pr dag = under 1 år



Hvad er vilkårene - og hvordan 
kommer jeg i gang?
Hvad er lånebetingelserne?

• Lånets størrelse 

50.000 til 100.000 kr.

• Afdragsfrihed det første år.

• Rentefrit i 3 år.

• Lånets løbetid 3-5 år

(kan forhandles).

Hvordan gør jeg?

• Udarbejd en konkret projektplan (se bilag).

• Anbefaling af projektet fra salgschef/salgsrådgiver.

• Fremsend projektplan, Brugsens seneste årsregnskab samt 
seneste bestyrelsesrapport til BLG.

• Send materialet til Direktør Majken Skovgaard MS@ba.dk.

• Ansøgninger behandles løbende.

mailto:MS@ba.dk


Projektplan (vedlæg tegning af projektet)

Projekt beskrivelse

(hvad vil I sætte i gang, tidsestimat, total enterprisesum, hvem er ansvarlig for    

projektet?)

____________________________________
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• Anbefaling og godkendelse af projekt fra salgschef/salgsrådgiver

_____________________________________
_____________________________________
_____________________________________
_____________________________________



Projektplan 

Handlingsplan

Hvordan vil I få det til at ”leve”?
(hvordan vil I fastholde fokus på projektet, og hvem er ansvarlig for at 
drive projektet?)

____________________________________
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____________________________________
____________________________________
____________________________________
____________________________________
____________________________________
____________________________________
____________________________________

• Hvilken værdi vil projektet give?

(hvorfor dette tiltag ) samt konkrete målsætninger på kundestrøm,

kurvstørrelse, omsætning og indtjening)

_____________________________________
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_____________________________________
_____________________________________
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_____________________________________
_____________________________________


